GRANDCHAMP

ENSEIGNEMENT PROFESSIONNEL
EN APPRENTISSAGE

Pour reprendre confiance et réussir !

BAC PRO

EQUIPIER POLYVALENT DU COMMERCE METIERS DU COMMERCE ET DE LA VENTE
APPRENTISSAGE APPRENTISSAGE

¥ fledeFrance




Focus sur l'apprentissage

 Statut de salarié, avec un contrat de travail a durée
déterminée (CDD)

* Formation gratuite (pour les jeunes de 16 a 30 ans)
* Rythme : 1 semaine sur 2 en entreprise

* Rémunération en % du SMIC
(en fonction de I'dge et du niveau de formation)

* Aide a la recherche de contrat

L'apprentissage s'adresse aux jeunes qui
souhaitent une formation concréte, reconnue
et diplémante pour devenir des professionnels
de la vente responsables et compétents.

Ils peuvent ensuite envisager une poursuite
d'études ou l'insertion professionnelle en entre-
prise.

UNE PEDAGOGIE POUR REDONNER CONFIANCE

N Transmettre en donnant N  Mettre 'accent surlarela- N Créer un climat d’'écoute
du sens, valoriser les talents, tion et I'entraide : accorder le et d'échange mutuel entre les
faire émerger les compétences.  droit a I'erreur dans les enseignants-formateurs et les

apprentissages et valoriser ce éleves-apprentis.
qui est réussi pour une mai-
trise solide des compétences.

LES ENSEIGNEMENTS

Matiéres professionnelles Matiéres générales

¢ Commerce - Vente Francais <
¢ Economie-Droit Maths
¢ Prévention Santé, Environnement Histoire-Géo/EMC
+ Réalisation de projet Anglais

¢+ Soutien au parcours Espagnol ¢
Arts appliqués ¢

EPS




QUELLE FORMATION CHOISIR EN APPRENTISSAGE ?

CAP
EQUIPIER
POLYVALENT
+ Recevoir et suivre les DU COMMERCE
commandes. Apprentissage

+ Mettre en valeur et
approvisionner.

¢+ Conseiller le client.

ENSEIGNEMENT
PROFESSIONNEL

BAC PRO

METIERS DU
COMMERCE
ET DE LA VENTE

Apprentissage

+ Participer a I'approvisionnement,

+ Vendre,

+ Conseiller,

+ Fidéliser le client,

¢ Participer a I'animation de la surface de vente,
¢ Assurer la gestion commerciale.

CONSTRUIRE UN PROJET PROFESSIONNEL

ET POURSUIVRE DES ETUDES SUPERIEURES EN APPRENTISSAGE
A NOTRE-DAME DU GRANDCHAMP

MASTER M1 M2
MARKETING DANS UN
MONDE DIGITAL

LICENCE L3 LICENCE L3 LICENCE L3
COMMERCE VENTE MANAGEMENT DES WEB ANALYTICS
MARKETING ORGANISATIONS E-COMMERCE

BTS BTS BTS
h NEGOCIATION BTS MANAGEMENT
SUPPORT A L’ACTION
MANAGERIALE ET DIGITALISATION DE LA GESTION DE LA PME COMMERCIAL

RELATION CLIENT OPERATIONNEL



DES ENTREPRISES PARTENAIRES
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RENSEIGNEMENTS ET INSCRIPTION
www.nd-grandchamp.fr

FORMATIONS EN APPRENTISSAGE
Campus de Saint-Quentin-en-Yvelines
Notre-Dame du Grandchamp - UFA
7 rue Joél Le Theule
78180 Montigny-le-Bretonneux
Tél : 01.30.43.98.68

SNCF : Gare RER SNCF St-Quentin-en-Yvelines

Notre-Dame du Grandchamp
97 rue Royale - 78000 Versailles
Tél : 01.39.24.12.80

Suivez-nous ! ® 0 '@



